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Praxisabgabe

einfach. strukturiert. erfolgreich
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Praxisabgabe - leicht gemacht
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Vorbereitung

grundlich. informiert. voraus.

Beginnen Sie die Planungen zwei bis drei Jahre vor der Praxisabgabe.

Je friiher umso besser.

Mit neuen Praxismobeln und Malerarbeiten lasst sich die Praxis aufpolieren.
Praxis Webseiten Auftritt verbessern und gegebenenfalls relaunchen.
Praxisinventar und Gerate prifen und auflisten (Inventarverzeichnis).
Zusammenstellung aller Vertrage, die fur lhre Praxis existieren.

Teure Leasing-Vertrage wenn maglich auflésen.
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Abgabezeitpunkt

geplant. puinktlich. sicher.

Bei KV-Sitz Kontakt zur zustandigen KV aufnehmen
Praxisabgabe ankindigen

Angaben Uber das Nachbesetzungsverfahren einholen
Planungsbereich gesperrt, wenn ja bis wann

KV Uber Einsetzung des \Wunschnachfolgers informieren
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Praxiswert

fair. transparent. verdient.

Fur die Ermittlung des materiellen Wertes ist eine Inventarisierung aller Gegenstande
sinnvoll. Hierzu zahlen alle Geréate, Instrumente und Maschinen, aber auch das

Mobiliar und Fachliteratur. Inventar mit dem entsprechenden Zeitwert versehen.

Der materielle \Wer einer Praxis ist die Summe der Zeitwerte der

bewerteten Wirtschaftsguter zu einem bestimmten Stichtag.

Unter dem immateriellen Praxiswert wird das Potenzial verstanden, eine eingefiuhrte

Arztpraxis mit ihrem Patientenstamm wirtschaftlich erfolgreich fortzuftihren.

Hierbei haben die Patienten-Bindung, Scheinanzahl und Privatpatienten Anteile,

woraus der sogenannte Verkehrswert resultiert. In erster Linie bestimmen jedoch

Angebot und Nachfrage den Verkaufserlos.
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Uberblick

klar. Gbersichtlich. vollstandig.

Damit der Praxisnachfolger sich einen umfassenden Uberblick tiber Ihre

Praxis verschaffen kann, alle praxisrelevanten Vertrage zusammen stellen:

Mietvertrag

Gerate Leasing-Vertrage V?:L-‘ B 0'? S
W C

Arbeitsvertrage Personal

Darlehensvertrage

Versicherungen

Telefon, Internet, Praxissoftware usw.

Lieferantenvertrage

Kooperationsvertrage (z. B. Laborgemeinschaft usw.]




ARZTBORSE -

Online Portal von Arzten fiir Arzte

Praxistibergabe - Stellenangebote - Praxisimmobilien

o8 oeed g Praxisabgabe Praxisiibergabe

Praxisabgabe (Inhaber oder Angestellt) Handewitt kann nicht nur Handball - Gemeinschaftspraxis in Korbach bildet
umsatzstarke Allgemeinarztpraxis in Facharzt Allgemeinmedizin oder Innere Weiterbildungsassistenten aus

-
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Die Praxis ist ein "gemachtes Nest" fiir eine Ar lle: Mod I i dizinische In unserer Praxis fir Allgemeinmedizin verstehen
Ubemnahme, Jahresumsatz ca. 530.000 €, die ein praxis mit digitaler Anbindung wir uns als Lotse unserer Patienten, die wir im
ein Gewinn vor Steuern von ca. 320.000 € bei einer sucht einen engagierten angesteliten Facharzt Dschungel der vielfaltigen schulmedizinischen

Nachfolgersuche

Es gibt zahlreiche Maoglichkeiten bei der Suche nach einem geeigneten
Praxisnachfolger. Angefangen von der Suche im eigenen Arztenetzwerk iiber eine
Anstellung mit Praxisassoziation, Uber digitale Praxisborsen bis zum
Maklerservice. Unser Rat ist es, keine Exklusivertrage abzuschlieen, sondern

sich alle Optionen offen zu halten. lhre Vorteile bei der Arztbdrse:

@ Gezielte Ansprache junger arztlicher Zielgruppen

Attraktive Inserate Q:L-‘ B 0 ,?&
Hohes Google Ranking bei Arzt:innen X W <
Chiffre Funktion & Diskretion

Standortanalyse & Geomarketing

Verdienstkalkulator & Praxiswert ermitteln

Ubersichtliche Preisgestaltung
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Kommunikation

sinnvoll. hilfreich. praktisch.

Versorgungsunternehmen um/abmelden (Strom, Heizung, Wasser usw.]
Internet- und Telefonbucheintrédge andern/kindigen

Post benachrichtigen, ggf. Nachsendeantrag

Versicherungen und Leasingvertrage kindigen

Praxisfahrzeug abmelden

Berufsgenossenschaft und Arzteversorgunsgswerk informieren

Mietvertrag kindigen

‘€c ‘€0 €0 ‘€0 €0 ‘€0 ‘€0 €0

Patienten informieren

Auch wenn Sie im Falle der Praxisibergabe die Patientenkartei ,mit verkaufen®,
kommt eine Einsichtnahme durch den Nachfolger nicht ohne weiteres in Betracht.
Unerlasslich dafir ist die Zustimmung der Patienten, das gilt fir die manuell und

digitale Patientenkartei. Holen Sie die Zustimmung der Patienten unbedingt ein, um

nicht gegen die arztliche Schweigepflicht zu verstol3en.




Arztborsen Inserat

attraktiv. digital.modern.

Das Eingabeformular zum Inserat aufgeben ist in sechs Reiter gegliedert:

Ubersicht - Kaufpreis/Umsatz - Inmobilie - Inventar/Personal - Kontaktdaten - Expose

Informationsdichte: Je mehr Angaben Sie in Ihrem Inserat machen, umso attraktiver ist

es fur den potentiellen Praxisnachfolger:in.

Ein Bild sagt mehr als tausend Worte. Die Praxisfotos stechen als erstes in Auge. Wir
empfehlen ein paar Euros in einen professionellen Innenarchitektur Fotografen zu

investieren.
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Inserate Ubersicht

Inserate Titel
Unser Tipp: Individualisieren Sie den Titel und betonen Sie Ihre USP. Statt

.Hausarztpraxis abzugeben” besser z.B. ,Vielseitige Hausarztpraxis mit hoher \Work-

Life-Balance”.

Ubersicht

Der Einleitungstext 1&dt zum \Weiterlesen ein. Beschreiben Sie |hre Praxis mit den

wichtigen Eckdaten unter Hervorhebung der Besonderheiten:

Praxislage (Land/Stadt/Speckgurtel)
Leistungsspektrum / Ausbaupotential / Patientenanzahl / Privatpatienten

Altbau/Neubau / Umgebung / Freizeitwert

Arbeitsbelastung / Verdienstmdglichkeit / Praxisteam




Kaufpreis & Umsatz

Hier kbnnen Sie den materiellen und immateriellen [Goodwill] Wert lhrer Arztpraxis
angeben. Selbstverstandlich sind alle Angaben freiwillig. Wenn Sie keine Angaben

machen wollen, bitte die Option ,,Angaben nur im personlichen Gesprach” auswahlen.

Verdienskalkulator

Alle Angaben in Felder, die mit dem Taschenrechner Symbol gekennzeichnet sind,
spiegeln sich im Verdienstkalkulator wider. Der Verdienstkalkulator gibt potentiellen
Praxisnachfolgern eine Einschatzung der wirtschaftlichen Eckdaten Ihrer Arztpraxis.

Die roten Ziffern sind bundesweite Durchschnittswerte.

Praxisrechner

Mit dem Praxisrechner kdnnen Sie den Wert lhrer Praxis bestimmen. Das Ergebnis

kdnnen Sie optional in Ihrem Inserat anzeigen.
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Immobilie & Infrastruktur

Praxisgebaude
Details zur Praxisimmobilie. Heben Sie die baulichen Besonderheiten lhrer Praxis
hervor. Bitte figen Sie hier eine Beschreibung der Praxisimmobilie ein (z.B. Alt- oder

Neubau, Art und Zustand des Gebaudes, Stockwerk, Aufzug, Praxisgroie usw.).

Umfeld der Praxis und Infrastruktur
Bitte Beschreibung zum Ort und Umfeld, in dem sich die Praxis befindet (z.B. Zentrale
Lage, FuBgangerzone, Stadtrand, OPNV usw.). Gerade fiir junge Kolleg:innen spielen

Kitas und Schulen sowie ein attraktives Freizeitangebot eine wichtige Rolle.
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Inventar & Leistungsspektrum

vielseitig. modern. flexibel.

Angaben zu den Praxisraumen und der Ausstattung lhrer Praxis. Welche Gerate sind
vorhanden, welche Praxissoftware wird benutzt? Welche medizinischen Leistungen

werden angeboten? Gibt es IGeL und Selbstzahlerangebote?

Personalsituation
Angaben zum Praxisteam (Zusammensetzung, Arbeitsatmosphére, Kompetenz,

langjahrige Erfahrung, Fortbildungsstand, Qualifikationen, Zertifizierungen usw.).
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Kontaktdaten & Diskretion

AbschlieBend kénnen Sie zwischen der Anzeige |Ihrer Kontakten oder der Chiffre
Funktion wahlen. Zur zuséatzlichen Diskretion steht die Auswahl unscharfe
Kartendarstellung zur Verfiugung. Wenn Sie die Funktion "Unscharfe
Kartendarstellung" auswahlen, erscheint als Praxisort auf der Karte die Mitte der
Postleitzahl mit einem mehrere Kilometer groflem Umkreis, der aus

Diskretionsgrinden die genaue Lokalisation Ihrer Praxis verhindert.

Wir wiinschen viel Erfolg bei der Praxisabgabe.



